[E , GENE BITTE NAKER DARAUF EIN - STRATEGIE ) ReDICo
”S’rell’r diese Frage, damit die Person selbst DI[ N UD HNIHONS'S“{AI[GI[ e

bemerkt, dass das Gesagte nicht logisch ist.
+~Anders ausgedrUckt konnte man also sagen, dass..
(der Inhalt, der als ,,das halb leere Glas* dorges’rell’r
wurde, mit neu’rrolen/posmven Worten wiederholen und
dabei zeigen, dass das Glas halb voll ist.)

oIS S e ;
DIt , EIN ANDERER GRUND” -STRATEGIS

,Der Grund dafur kdnnte aber auch ein anderer sein, zum

DI[ ABH 0 l- - ST RM[GI[ Frage: Was kdnnte eﬁlegﬁi?é.fé‘; Grund dafur sein...¢

Fangt mit der Weltsicht der anderen Person an. Sagt
nicht, dass die andere Person falsch liegt, sondern,
dass sie etwas Ubersehen hat...

DIE UBERTREIBUNG-STRATEGIE

Leigt die Lucken in der Argumentation auf.

Treibt die Aussage ins Absurde.




DIEVUCENDINERSSIRUESEE (/70 (OO O)ReDICo

Verleumdung und Falschaussagen von Postet Links zu coolen Websites.
eigentlichen Fakten mussen korrigiert werden...

A AR Y (T {aV E BEURTELLENDE STRATEGIE

Sagt, dass der Post unmenschlich ist »Ich finde nicht, dass dein Witz lustig ist..."
(rassistisch, sexistisch, homophob...)

_ DIt EMPATHIE-STRATEGIE

Was wurdest du in dieser Position fun?

Was wlrdest du stattdessen vorschlagen...




e s swgr - ReDIC0

o ) UnterstUtzt die guten Posts (z.B. durch Likes) und
Ladet andere dazu ein, ihre Meinung zu sagen.. unterstUtzt diejenigen, die angegriffen wurden.

DIE ERMAHNUNGS - STRATEGIE DIE MELDUNGS-STRATEGIE

»Das ist Hassrede. Du riskierst, angezeigt zu Loscht die Kommentare oder meldet sie eventuell
werden." bei der Polizei.

DIE, EINLADUNG JUM SPRECHEN" - STRATEGLE

DIE , VERGISS ES EINFACH - STRATEGIE

Studien zeigen, dass die andere Person nach
spatestens vier Argumenten Uberzeugt ist — oder
eben nicht. Positioniert euch und beendet dann die

Konversation.




