EGYSEG 16

Vallalkozoi

Tokeszerzeés és az otlet “eladasa”

Minden Uzleti 6tlet megvalositasahoz pénz kell.

A finanszirozast altalaban befektetok biztositjak - de eldszor
meg kell 6ket gydzni, hogy van ertelme az 6tletedbe penzt
fektetnil Ebben az egysegben megnézzik, hogy lehet ezt
megtenni.

Tudomanyagak Tarsadalomtudomany és Gazdasagi ismeretek
Téma Egyenlétlenségek és Pénzgyuijtés
Becsiilt id6 1 6ra 30 perc

Miutan végigmész az egész egysegen:

® megtudod, mi az a pitch deck

® megtanulod, hogyan tudod otletedet hatekonyan bemutatni korlatozott id6 alatt

® betekinthetsz abba, hogy egy otlet bemutatasa kdzben mi ragadja meg barmely kézdnseég figyelmét
L[]

Tanulasi célok és azt is megtudod, hol keresheti a vallalkozas a kezdeti névekedesehez szikseéges finanszirozast

Bemelegités

Probaltal mar valakit meggy6zni valamirél? Beszeljuk meg, milyen “eszkdzdket” hasznaltal erre.

Magadban gondolj egy helyzetre, amikor megprobaltal valakit valamirél meggydzni. Példaul a
szuleidtél vagy gondviselddtél penzt akartal kérni valamire, amit nagyon szerettél volna.

* Milyen erveket hasznaltal?
* Kiemelted az adott termék/szolgaltatas megvasarlasanak elényeit?

Ha olyasmi volt, amit egy baratoddal vagy rokonokkal akartal csinalni, velik egyutt adtad el6 a
kérésed? Ha igen, mindenki beszelt?

Beszeljetek at ezt a pajtiddal és hasonlitsatok 0ssze a valaszaitokat.

Tanulas

1

Nézd meg ezt a rovid prezentaciot arrol, mi mindent kell tudnod a tokeletes bemutato letrehozasahoz.
Megtanitja, hogyan tudod megnyerni a potencidlis befektetdket!
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A vdllalkozds megkulénboztetésének szikségessége A\

wos4ALLL

A potencidlis befektetket folyton megkeresik véllalkozok 2
T
[A!

- a befekteték ugyanazokat az érveket hallgatjdk meg,
hogy

miért kellene ebbe az Uj lehetéségbe befektetni.

Ahhoz, hogy sikeresen meggyézd O&ket a fe
kezdeményezésed

tdmogatdasdardl, meg kell kilénboztetned magad - nem
csupdn

az Uzleti dtleteddel
(ez természetes).

A vdllalkozds megkilonboztetésének szikségessége \\1,
-
Keltsd fel a figyelmet azzal, hogy hatdsos bemutatdt - e
7/

tartasz arrdl, ki vagy, és miért kell meghallgatni téged! n
Az Uzleti vildgban Uzleti alaptevékenységinket az Ugynevezett
egyedi ajanlati pontokkal (USP) kilonbodztetjuk meg mdsokétdl. Az USP az, ami
miatt mdés vagy, mint a tébbiek, és igy potencidlisan sikerrel jarhatsz.
Az USP elédllitédsahoz:
(a) ismerned kell erésségeidet, azaz, hogy miben vagy jé: nagyszer( csapat, jé
elhelyezkedés, stb.
(b) Mitél vagy mds, mint a tébbiek: elész6r elégited ki az adott igényt, jobb
mindséget vagy alacsonyabb drat kindlsz, egyetlen vagy az adott helyen, stb.

Mi az az ,elevator pitch”? \\\ 1,
- UosdALLL
Képzeld el, hogy egy liftben utazol valakivel, akitél “

szeretnél valamit. Mindketten a foldszinten szdlltok be, &
pedig a harmadikra megy. Ha senki mds nincs
a liftben, legfeliebb 2 percet tudsz

Nem tud kiszdlini a liftbdl, és lehet, hogy mdsok Qi
ool

nem tudnak beszdlini a kévetkezé emeleten. > e

Ennyi lehetéséged van arra, hogy felkeltsd a figyelmét! I

Ez az ,elevator pitch” avagy liftes bemutatkozds - az Uzleti dtleted
bemutatdsa a potencidlis befektetének kérilbelUl 2 perc zavartalan

csak vele
Blteni. idétartamban. Ezért a lehetd legjobban ki kell haszndinod
ezt a pdr percet!
Erre kell 8sszpontositanod:
Ki vagy, kik vannak a csapatodban \\/, Kildetés \\1,
: ootganiL : oosgani
3 i i L, o Miért szeretnéd Iétfrehozni ezt a vdllalkozdést? o
Sok vdllalkozds a csapatot alkotd tagok személyisége /" Milyen Ozletagban tevékenykedik a véllalkozas? "
és energidja miatt vdlik sikeressé vagy kudarccd. Mia célia?

Ha te és a csapatod el tudja nyerni a befektetd figyelmét,
akkor csoddkra lehet képes azon a piacon, amelyre dsszpontositasz.

Ne legyél szégyenlds - a bemutatkozdsban el kell adnod” magadat
és a csapatodat, el kell mondani, milyen nagyszerd, hogy a tiétek ez az
Uzleti otlet.

Empowering others

IN THE WORLD

AMicrosoft

killdetése! ANike killdetése!

Mit fog csindlni a vdllalkozas? \\/,
: KIOS4ALLL
Alapos, de témor és rovid attekintést adj arrdl, “,
"

mit fogtok csindini:

Szolgdltatast vagy terméket szolgdltatsze
Mik ennek a fé jellemzéi2

Legyél konkrét és lelkes a termékkel/szolgdltatdssal kapcsolatban!

Mi az USP? \\/,
-~
Ki kell emelned, miért érdemes téged tovabb hallgatni - e ]
- mitél vagy te mdas. Gondolj olyanokra, mint: n

v Arképzés - az dltalad felfedezett igényre esetleg létezd

megolddsokndl olcsébbat kindlsze

Mindség - magasabb mindségi szinvonalat kindlsz?

Termékek/szolgdltatdsok palettdja - a szélesebb paletta miatt vagy

jobb mdsoknal2

v Mennyire kdnnyU veled Uzletelni - a kdnnyU Ugyintézéssel taldltdl
problémdat mas vdllalkozdsokndl és ezt kezeled?

v Gyorsasdg - arrél van sz, hogy mdsokndl gyorsabban tudsz
terméket vagy szolgdiltatast nydjtanie

v Megbizhatdsdg - megbizhatébb leszel a tébbieknél2

v
v
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Bevonds \\1, Hogyan add el6? 1
- ERAALLL . = - T " o KIos4

Probdéld bevonni a kézénséget - ’, A bemutatkozds eléaddsmaddia szinte ugyanilyen fontos! ; >

ne csak monolégot mondj el, probadld felkelteni a n ,l \

Legyél bdtor, szildrd hangon beszélj, és énbizalommal adj eld.
Ha a beszélgetés mdsik résztvevéje nem érzi Ugy,
hogy hiszel magadban és az dtletedben, 6 miért tenné?

figyelmUket.
Ezt leggyakrabban egy csali bevezetésével lehet elémi, egy
kérdéssel, egy igérettel, valami merész dologgal!

Tarts fenn szemkontaktust

és gesztikuldlj az eléaddsod koézben -

de vigydzz, ne mozogj tUl sokat!

Maradj a hatdridén bell - ez fontos, az emberek érdeklédése lankad,
ha valami tdl sokdig tart!

Kénnyedén megnéznél egy 2-3 percnél hosszabb video6t?

Ne felejtsd el az &sszes felvetendd pontot megemliteni - mindent irj le, és tUkor eldtt
gyakorolj idére.

Most, hogy végigmentél a prezentacion, gondolj egy uzleti 6tletre. Felhasznalhatod a pajtiddal egyutt
az eldzd egysegben létrehozott valamelyik otletet.

Beszéljetek meg :

Mik az Uzleti dtlet kulcsfontossagu elemei, amelyek megkUldnboztetik az altalad meghatarozott
problémara mar létezd megoldasoktol? Nincs masik olyan, ami nagyon hasonlot kinal?

Alkotas

1 Ertékelés

A pajtiddal nézzetek at meg egyszer a
prezentaciot.
Aztan itt az ideje sajat 6sszefoglalo

bemutatod elkészitésének.

Ne feledd belevenni az dsszes felvetett
pontot!

2

Avégeén olvasd at és nézd at a prezentaciot,
majd gyakorold stopperrel - maradj 2
percen belul.

Ha tul hosszu: Mi az az informacio, ami
nem feltétlenul szukseges? Vizsgald

a hallgatésag: az dtlet potencialis
befektetdinek szemszogebol!

A vallalkozas létrehozasa soran probléma
lehet a finanszirozas. A pajtiddal beszeld
meg, hogy hogyan lehet az indulo
koltsegeket fedezni, példaul kozossegi
finanszirozas (crowdfunding) réven.

Milyen 0sszeget celoznal meg, es milyen
szervezetet, intézmeényt vagy vallalkozast
erdekelhet az étleted befektetéskent?




