16. UNITE

Girisimcilik

Fon Toplama ve Fikir Sunma

Tam is fikirlerinin gergeklesebilmek icin fona ihtiyaci vardir.
Fonlar genellikle yatirnmcilardan gelir ancak her seyden énce
sana ve fikrine yatinm yapmalarinin anlaml olduguna onlari ikna
etmelisin! Gel simdi bu Unitede bunun nasil olabilecegini gorelim.

Egitim disiplini Sosyal Calismalar ve Ekonomik Calismalar
Baslik Esitsizlikler ve Bagis
Beklenen

tamamlama zamani 1saat 30 dakika

Bu Uniteyi bastan sona gecersen

® bir yatirim sunumunun ne oldugunu égreneceksin

e fikrini sunmak icin sinirli streyi nasil etkili kullanacagini 6greneceksin

® bir fikri sunarken belirli bir dinleyici kitlesinin dikkatini neyin ¢ektigine dair anlayislar edineceksin
® ayni zamanda yeni kurulan bir isin baslangictaki blyUume icin gereken fonu nasil arayabilecegini

Ogrenme hedefleri bgreneceksin

Isinma

Daha dénce hig birisini bir konuda ikna etmeyi denedin mi? Simdi, bunu gerceklestirirken hangi ‘araclarr’
kullandigini tartisalim.

Belirli bir konuda baskalarini ikna etmeye calistigin bir durumu sessizce dusun. C")rnegin.
ebeveynlerinden veya ailenden gercekten istedigin bir seyi almak icin para istedigin zamani dusun.

* Ne gibi iddialar kullandin?
* O belirli trint/hizmeti satin almanin faydalarini vurguladin mi?

Bu sey, arkadaslarin veya akrabalarindan biriyle birlikte yapmak istedigin bir seyse, isteginizi bir ekip
olarak mi dile getirdiniz? Bu durumda, hep birlikte mi konustunuz?

Takim arkadasinla fikir alisverisinde bulunun ve yanitlarinizi karsilastirin.

Ogren

1

Kusursuz bir yatinm sunumu olusturmak icin bilmen gereken her seyle ilgili bu kisa sunuya bir goz at.
Potansiyel yatirimcilari nasil kazanacagini sana dgretecek!
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isini farklilaghrma ihtiyaci

\\ 1,
. . - ussqat
Cesitli girisimciler durmaksizin potansiyel yatinmcilara -

yaklasirlar - bu kisiler, yeni is firsatlanna neden yatinm Y
yapmalar gerektigine dair ayni iddialar dinlerler.

Girisime fon saglamaya onlarn basaryla ikna etmek igin

kendini baskalarindan farklilagtirmalisin — yalnizca is

fikrinle degil (bu zaten olmali).
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isini farkhilashrma ihtiyaci V1

. - R . . . GsotqaciL
Kim olduguna ve neden seni dinlemeleri gerektigine dair :/

gUclu bir sunumla dikkatlerini ekl n

Is dUnyasinda bizim temel isimiz Benzersiz Satis Noktasi (BSN)

olarak adlandirlan seyle baskalarindan ayrilir. Senin BSN'nen neden

farkl oldugundur, bu da potansiyel olarak basarill olmanin daha olasi

oldugu anlamina gelir.

Kendi BSN'ni olusturmak icin sunlara ihtiyacin var:

(a)GU¢lU yonlerini bilmek, yani neyde iyisin: harika bir ekip, iyi bir konum,
vb.

(b)Baskalarindan nasil ayriliyorsun: Bu ihtiyaca ilk yanit veren, daha fazla
kalite veya daha dUstk fiyat sunan, bir yerde tek olan, vb.

Degerlendirici kisa sunum nedir? AL
: LR Y PSS
Bir seyler istedigin birisiyle asansérde oldugunu hayal et. ,’I »

Ikiniz de zemin kattan asansére bindiniz ve o, U¢UncU kata
clkmak istiyor. Asansérde bagka kimse yoksa, onuna en
fazla 2 dakika yalniz kalabilirsin.

Asansérden inmeyebilir veya sonraki \\‘ s
- LECLY FEENN
katlarda baskalarn binebilir. “

Dikkatini cekmek icin bir firsatin var!

Buna degerlendirici kisa sunum denir - is fikrini yaklasik 2 dakika
sUresince potansiyel bir yatinmciya kesintisiz sekilde sunmak.

Sen ve ekibin, kimsiniz? A\

Pek ¢ok is, arkalarinda bulunan kisilerin kisilikleri
veya enerjileri nedeniyle basariya ulasir veya batar.

Sen ve ekibin yatinmeinin ilgisini ¢ekebilirseniz, o zaman
o da odaklandigin piyasada harikalar yaratabilir.

Cekingen olma - bir yatinm sunumunda kendinin ve ekibinin “satisini”
nasil yaptigina, sahip oldugun is fikriyle ilgili olarak ne kadar harika
olduguna glvenmek gerek.

Sirketin hangi is kolunda yer alacak?
Amaci ne?

Dolayistyla bu sdrenin her anindan en iyi sekilde yararlanman gerek! c
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Iste odaklanman gereken seyler! 05
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Bu yeni isi neden kurmaya calisiyorsun? 2 3
o
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Empowering others

IN THE WORLD

Microsoft'un hedef .
tanimi! Nike'nin hedef

tanimi!

isin ne yapmak olacak? \\1,
ootqai
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nHn
Ne yapiyor olacagina dair kapsamli ancak kisa ve
Ozet bir genel gérinim ver:

Bir hizmet veya 0rn mU sunacaksing
Temel &zellikleri ne?

Urinn/hizmetinle ilgili acik ve empatik ol!

' ?
BSN'nen ne? ‘\\ I,
Seni dinlemeye neden degecedini vurgulaman gerek - ———
- neden sen farklising Digerlerinin yani sira sunlar agisindan — #7 4

dusin:

Fiyatlandirma - Kesfettigin ihtiyaca getirilmis olan diger potansiyel
¢dzUmlerden daha ucuz mu olacaksing

Kalite — Daha kaliteli bir sey mi sunacaksing

Uron/hizmet gami - Seni digerlerinden daha iyi yapan sey daha
genis bir yelpazeye sahip olman mi2

Seninle is yapma kolayligi — Baska sirketlerle is yapmada kolaylk
konusunda sorunlar oldugunu belirledin ve bunlarn mi gidereceksin?
Hiz - Sunulmakta olan Uriin ve hizmetleri digerlerinden daha hizi mi
sunuyorsun?e

Guvenilirlik — Baskalarindan daha gUvenilir mi olacaksin2

4 ALL KIDS
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Dikkatleri cek V1,
- CSAgALLL
Dinleyicinin dikkatini gekmeyi dene — bunu bir tek basina #,

I
konusmaya dénUstirme, dikkatlerini gekmeye calis.
Bu en yaygin olarak bir olta kancasi, yani bir soru, bir vaat,
cesurca bir seyler ortaya koyarak yapilir!

Nasil vlastiracaksin? \\‘ 1,

Bir yatinm sunumunu ulastirmak da neredeyse onun kadar 32 Ko
6nemlidir! Cesur ol, saglam bir ses tonu kullan ve sunumunu ‘i
givenle yap. Bir sohbette karsi taraf senin kendine ve kendi

fikrine inanmadigini sezerse, o neden inansin ki

G06z temasini koru ve sunumunu beden hareketlerinin
yardimiyla yap - ¢ok fazla hareket etmemeye dikkat et!
Zaman sinirni asma — bu dnemli, bir sey uzadiginda insanlar
ilgilerini kaybederler!

2-3 dakikadan uzun stren bir videoyu kolay kolay izliyor musun?@

lleri sirmen aereken tUm noktalan unutma - her sevi bir kenara

Sunumu bastan sona inceledikten sonra, bir is fikrini diistin. Onceki Unitede takim arkadasinla birlikte

olusturdugun fikirlerden birini kullanabilirsin!

Takim arkadasinla sunlari tartis:

Senin is fikrini, belirledigin sorunun var olan ¢ozumlerinden ayiran temel unsurlar neler? Baskalar da cok

benzer seyler sunmuyor mu?

1

Takim arkadasinla birlikte sunuya bir kez
daha bak. Simdi kendi degerlendirici kisa
sunumunu olusturma zamanin geldi.

Belirtilen noktalarin hepsini ele almayi
unutmal!

2

Sonunda sunumunu oku ve gbzden gecir,
saat tutarak sureyi kontrol et ve alistirmasini
yap - 2 dakikadan kisa olsun.

Cok uzunsa: Hangi bilgiler kesinlikle
gerekli? Dinleyicilerin agisindan bak: Onlar
senin fikrinin potansiyel yatinmcilari!

Fon bulmak bir is kurarken sorun olabilir.
Kitlesel fonlama da dahil ilk masraflari
karsilamanin olasi yollarini takim
arkadasinla tartis.

Ne kadar bir tutar hedefliyorsun ve fikrine
yatinm yapmakla hangi kurulus, kurum
veya sirket ilgilenir?




