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شماکسب وکارمتمایز کردننیاز به 

شنوند،‌جلب‌و‌چرا‌آنها‌باید‌شما‌را‌بشما که هستیداینکهدرباره ‌قوی‌پریزنتیشنتوجه‌آنها‌را‌توسط‌یک‌

!کنید

نامیده‌( USP)منحصربه‌فرداصلی‌ما‌از‌طریق‌چیزی‌که‌نقطه‌فروش‌کسب‌وکاردر‌دنیای‌تجارت،‌

یت‌و‌بنابراین‌احتمال‌موفقمی‌باشدشما‌متفاوت‌بودنشما‌دلیل‌USP. می‌شود،‌از‌سایرین‌متمایز‌می‌شود

.شما‌بیشتر‌است

:شما‌نیاز‌به‌موارد‌زیر‌داریدUSPبرای‌تولید‌

(a)و‌تیم‌عالی،‌موقعیت،‌مکانی‌خوب: نقاط‌قوت‌خود‌را‌بشناسید،‌یعنی‌در‌چه‌چیزی‌مهارت‌دارید

غیره

(b)تنها‌یکی‌پایین‌ترابتدا‌برای‌رفع‌این‌نیاز،‌ارایه‌کیفیت‌بیشتر‌یا‌قیمت: تفاوت‌شما‌نسبت‌به‌دیگران‌،

.در‌یک‌مکان‌و‌غیره



چیست؟برنامه هاتشریح مختصر محصولات یا 

.می‌خواهیدبا‌کسی‌هستید‌که‌از‌او‌چیزی‌لیفتتصور‌کنید‌در‌

.به‌طبقه‌سوم‌برودمی‌خواهدو‌او‌می‌شویدهم‌سطحطبقه‌لیفتهر‌دو‌شما‌وارد‌

.دقیقه‌با‌او‌خلوت‌خواهید‌داشت۲نیست،‌حد‌اکثر‌لیفتاگر‌شخص‌دیگری‌در‌



بعدی‌دیگران‌ممکن‌است‌نتوانند‌در‌طبقاتدرحالی‌کهرا‌ترک‌کند‌لیفتنمی‌توانداو‌

.وارد‌شوند

!شما‌فرصتی‌برای‌جلب‌توجه‌وی‌دارید

سرمایه‌گذارشما‌به‌یککسب‌وکارمفکوره ‌پریزینتیشنارایه‌-است‌برنامه هامعرفی مختصر این‌یک‌

ا‌بنابراین،‌شما‌باید‌از‌این‌دقایق‌بهترین‌استفاده‌ر. دقیقه۲در‌حدود‌وقفه‌ایبرای‌یک‌دوره‌باالقوه

!بکنید

!اینجا چیزی است که باید روی آن تمرکز کنید



چه کسانی هستیدتیم تانشما و 

روند‌یا‌عالی‌پیشمی‌توانندبر‌اساس‌شخصیت‌و‌انرژی‌تیم‌پشت‌سرشان‌کسب‌وکارهابسیاری‌از‌

.شکست‌بخورند

وی‌آن‌در‌بازاری‌که‌رمی‌تواندرا‌جلب‌کنید،‌آنگاه‌آن‌سرمایه‌گذاربتوانید‌علاقه‌تیم‌تاناگر‌شما‌و‌

.انجام‌دهدشگفتی‌هایی،‌می‌کنیدتمرکز‌

فکوره ‌مچقدر‌با‌این‌کهو‌تیم‌تانخود‌و‌« فروش»در‌یک‌معرفی‌برنامه‌باید‌به‌–خجالتی‌نباشید‌

.که‌دارید‌مرتبط‌هستید،‌تکیه‌کنیدکسب‌وکاری



بیانیه مأموریت

جدید‌سعی‌دارید؟کسب‌وکاراین‌راه‌اندازیچرا‌در‌

خواهد‌بود؟کسب‌وکارشرکت‌شما‌در‌کدام‌بخش‌از‌

هدف‌آن‌چیست؟

بیانیه‌مأموریت‌

!مایکروسافت !بیانیه‌مأموریت‌نایک



شما چه خواهد کرد؟کسب وکار

:یک‌نمای‌کلی‌اما‌مختصر‌و‌کوتاه‌از‌کاری‌که‌انجام‌خواهید‌داد،‌ارایه‌دهید

؟می‌دهیدآیا‌خدمات‌یا‌محصولی‌را‌ارایه‌

هستند؟کدام‌هااصلی‌آن‌ویژگی‌های

!خدمت‌خود‌دقیق‌و‌صریح‌باشید/روی‌محصول



USPشما چیست؟

باید‌مشخص‌کنید‌که‌چرا‌ارزش‌شنیدن‌بیشتر‌شما‌وجود‌دارد

:از‌جمله‌به‌این‌موارد‌فکر‌کنید. چرا‌شما‌متفاوت‌هستید–

ود؟خواهید‌بارزان‌تر،‌کرده‌ایدموجود‌برای‌نیازی‌که‌کشف‌باالقوهراه‌حل‌هایآیا‌از‌–قیمت‌گذاری✔

آیا‌چیزی‌با‌کیفیت‌بالاتر‌ارایه‌خواهید‌کرد؟–کیفیت‌✔

؟ندمی‌کاست‌که‌شما‌را‌بهتر‌از‌دیگران‌وسیع‌تریآیا‌محدوده‌–خدمات‌/طیف‌وسیعی‌از‌محصولات✔

ناسایی‌دیگر‌را‌ششرکت‌هایآیا‌مسایل‌مربوط‌به‌سهولت‌انجام‌تجارت‌در‌–با‌شما‌کسب‌وکارسهولت‌✔

و‌شما‌با‌این‌موضوع‌چگونه‌برخورد‌خواهید‌کرد؟کرده‌اید

ه‌از‌دیگران‌ارایسریع‌ترکه‌می‌دهیدآیا‌این‌است‌که‌شما‌محصولات‌یا‌خدماتی‌را‌ارایه‌–سرعت‌✔

؟می‌شوند

باشید؟قابلِ‌اعتمادترآیا‌قرار‌است‌نسبت‌به‌دیگران‌–قابلیت‌اعتماد‌✔



مشغول کردن

–سعی‌کنید‌با‌مخاطب‌تعامل‌داشته‌باشید‌

.دآن‌را‌فقط‌یک‌مونولوگ‌نکنید،‌بلکه‌سعی‌کنید‌توجه‌آنها‌را‌جلب‌کنی

،‌یعنی‌یک‌سؤال،‌یکمی‌آیدبه‌دستقلاباین‌معمولاً‌از‌طریق‌معرفی‌یک‌

!قول،‌یک‌چیز‌جسورانه



چگونه آن را ارایه دهیم؟

!یک‌معرفی‌برنامه‌تقریباً‌به‌همان‌اندازه‌مهم‌استارایه‌کردن

.حاضر‌شویداعتمادبه نفسجسور‌باشید،‌از‌صدایی‌ثابت‌استفاده‌کنید‌و‌با‌

د،‌چرا‌‌‌تان‌باور‌داریمفکوره ‌اگر‌طرف‌دیگر‌مکالمه‌احساس‌نکند‌که‌شما‌به‌خودتان‌و‌

او‌باید‌باور‌کند؟

مراقب‌-را‌با‌کمک‌حرکات‌وجود‌ارایه‌دهیدپریزینتیشنارتباط‌چشمی‌را‌حفظ‌کنید‌و‌

!باشید‌زیاد‌حرکت‌نکنید

کاری‌بیش‌زمانی‌کهاین‌مهم‌است،‌مردم‌علاقه‌خود‌را‌–در‌محدوده‌زمانی‌باقی‌بمانید‌

!،‌از‌دست‌می‌دهندمی‌کشداز‌حد‌طول‌

؟می‌کنیددقیقه‌را‌تماشا‌۳-۲بیش‌از‌ویدیوهایبه‌راحتیآیا‌

همه‌چیز‌را‌یادداشت‌کنید‌و‌روی‌–تمام‌نکاتی‌را‌که‌باید‌مطرح‌کنید‌فراموش‌نکنید‌

.در‌جلوی‌دید‌داشته‌باشیدتایمریک‌آینه‌تمرین‌کنید‌و‌یک‌


