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Cesitli girisimciler durmaksizin potansiyel yatinrmcilara Pl -

yaklasirlar - bu kisiler, yeni is firsatlarna neden yatirm
yapmalari gerektigine dair ayni iddialan dinlerler.
Girisime fon saglamaya onlar basariyla ikna etmek icin
kendini baskalarindan farklilastirmalisin — yalnizca is
fikrinle degil (bu zaten olmal).
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Kim olduguna ve neden seni dinlemeleri gerektigine dair guclu
bir sunumla dikkatlerini cek!
ls dUnyasinda bizim temel isimiz Benzersiz Satis Noktasi (BSN)
olarak adlandirlan seyle baskalarindan ayrilir. Senin BSN'nen neden
farklh oldugundur, bu da potansiyel olarak basarili olmanin daha olas
oldugu anlamina gelr.
Kendi BSN'ni olusturmak icin sunlara intiyacin var:
(a) GuUclU yOnlerini bilmek, yani neyde lIyisin: harika bir ekip, 1yi bir konum,
vb.
(b) Baskalarindan nasil ayriliyorsun: Bu ihtiyaca ilk yanit veren, daha fazla
kalite veya daha dusuk fiyat sunan, bir yerde tek olan, vb.




Degerlendirici kisa sunum nedir? \\/
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KEY INCLUSIVE
DEVELOPMENT STRATEGIES
FOR LIFELONG LEARNING
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Bir seyler istedigin birisiyle asansdrde oldugunu :
hayal et. [kiniz de zemin kattan asansdre bindiniz
ve 0, UcUncu kata cikmak istiyor. Asansorde baska

kimse yoksa, onuna en fazla 2 dakika yalniz

kalabilirsin.

REE { S o g ;
R 2 : Y
¢ — [ 3 o
b o e
B! e ®
B .o e
i ) ®
K ) o
W o o
b ° e
s 8 P9

. e

X :




Asansorden inmeyebilir veya sonraki \\/
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katlarda baskalar binebilir. o S
Dikkatini cekmek icin bir firsatin var!

Buna degerlendirici kisa sunum denir — is fikrini yaklasik 2 dakika

suresince potansiyel bir yatirmciya

kesintisiz sekilde sunmak. Dolayisiyla bu surenin her anindan en iyi sekilde
yararlanman

gerek!

iste odaklanman gereken seyler!




Sen ve ekibin, kimsiniz? \/
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Pek cok is, arkalarinda bulunan kisilerin kisilikleri
veya enerjileri nedeniyle basarya ulasir veya batar.

Sen ve ekibin yatirmcinin ilgisini cekebilirseniz, o zaman
o da odaklandigin piyasada harikalar yaratabilir.

Cekingen olma — bir yatinm sunumunda kendinin ve ekibinin “satisini’™

nasil yaptiging,
sahip oldugun is fikriyle ilgili olarak ne kadar harika olduguna givenmek

gerek.
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Bu yeni isi neden kurmaya calisiyorsune ’,
Sirketin hangi is kolunda yer alacak?

OUR MISSION:

AMaAcl nee

Empowering others

Our mission is to empower every person and every organization on the planet
to achieve more.

*IF YOU HAVE A BODY, YOU ARE AN ATHLETE.

Microsoft'un hedef
tanimi!

Nike'nin hedef
tanimi!
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Ne yapiyor olacagina dair kapsamli ancak kisa ve ozet bir
genel
gorunum ver:

Bir hizmet veya UrUn mu sunacaksine
Temel dzellikleri ne?¢

UrinUn/hizmetinle ilgili acik ve empatik ol!




BSN'nen ne? \\/
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Seni dinlemeye neden degecegini vurgulaoman gerek -
— neden sen farklisine Digerlerinin yani sira sunlar acisindan
DuUsunN:

v Fiyatlandirma - Kestettigin infiyaca getirilmis olan diger potansiyel

cozUmlerden daha ucuz mu olacaksine

Kalite — Daha kaliteli bir sey mi sunacaksine

Jron/hizmet gami — Seni digerlerinden daha iyi yapan sey daha genis

bir yelpazeye sahip olman mi¢

v Seninle is yapma kolayligl — Baska sirketlerle is yapmada kolaylik
konusunda sorunlar oldugunu belirledin ve bunlan mi gidereceksine

v Hiz - Sunulmakta olan Urun ve hizmetleri digerlerinden daha hizli mi
sUNUyorsune

v/ GUvenlilirlik — Baskalarindan daha guvenilir mi olacaksing

v
v



Dikkatleri cek W\,
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Dinleyicinin dikkatini cekmeyi dene — Py
bunu bir tek basina konusmaya donustirme, dikkatlerini

cekmeye cals.
Bu en yaygin olarak bir olta kancasi, yani bir soru, bir vaat,

cesurca bir seyler ortaya koyarak yapillir!




Nasil vlastiracaksin?

Bir yatinm sunumunu ulastirmak da neredeyse onun kadar
onemlidir!

Cesur ol, saglam bir ses tonu kullan ve sunumunu guvenle yap.
Bir sohbette karsi taraf senin kendine ve kendi fikrine inanmadigini
sezerse, o neden inansin ki

Goz temasini koru ve sunumunu beden hareketlerinin
yardimiyla yap — ¢cok fazla hareket etmemeye dikkat ef!
Zaman sininni asma — bu onemli, bir sey uzadiginda insanlar
ilgilerini kaybederler!

2-3 dakikadan uzun suren bir videoyu kolay kolay izliyor musune

lleri sUrmen gereken tOm noktalar unutma — her seyi bir kenara
yaz ve saati gorebilecegin bir yere koyarak, ayna karsisinda
alistrma yap.
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